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1. Concepto de bienes de cambio.

La Resolucion Técnica N. 9 de la F.A.C.P.C.E. define a los Bienes de Cambio de la siguiente
manera: "son los bienes destinados a la venta en el curso habitual de la actividad del ente, o
que se encuentran en proceso de produccion para dicha venta o que resultan generalmente
consumidos en la produccion de bienes o servicios que se destinan a la venta, asi como los
anticipos a proveedores por la compra de estos bienes".

De la conceptualizacion enunciada surge que los bienes de cambio seran todos aquellos cuyo
destino final sea la venta en cumplimiento del objeto principal de la empresa.

Pero, como vemos, la empresa puede ser de tipo comercial, de produccion o de servicio. En
empresas de tipo comercial tendremos que los bienes son adquiridos para ser vendidos en el
mismo estado, es decir que se trata de mercaderias de reventa. Por otro lado, en las empresas
de produccion industriales, los bienes de cambio van pasando por distintos estados, es decir,
que en una empresa industrial tendremos la materia prima y los materiales y luego, una vez
que entran en el proceso productivo se transformaran en Produccion en Proceso, para que, al
finalizar el mismo, lleguen a ser Productos Terminados que estaran disponibles para la venta.
En otras empresas de produccion, como por ejemplo la actividad agropecuaria los Bienes de
Cambio estaran representados por la hacienda, las semillas, etc.

Debemos tomar en consideracion que para la Resolucion Técnica N. 9 los anticipos que se
hayan efectuado a proveedores con la finalidad de adquirir bienes de cambio, deben incluirse
dentro de este rubro. Esto es asi dado que ha primado una clasificacion de tipo financiero por
sobre la naturaleza de dichos anticipos.

Si bien, un anticipo a proveedores por naturaleza deberia considerarse un crédito,
financieramente un anticipo es menos liquido que un crédito y ain menos liquido que los
otros bienes de cambio, dado que materialmente los bienes ain no se encuentran en poder de

la empresa.

2. Cuentas representativas.

Como cuentas representativas de este rubro podemos mencionar entre otras:
a) Mercaderias.

b) Materia prima.

c) Materiales.

d) Productos en proceso.

e) Productos terminados.

f) Mercaderias en transito.



g) Envases.
h) Repuestos.

1) Anticipos a proveedores para adquisiciéon de mercaderias.

En la cuenta Mercaderias registraremos los movimientos relacionados con las mercaderias de
reventa.

En Materia Prima incluiremos aquellos elementos indispensables que en forma directa
entraran en el proceso productivo para obtener el bien terminado.

En Materiales se registraran todos aquellos suministros que se utilizan indirectamente en la
produccion.

En Productos en Proceso se iran activando las materias primas, materiales, la mano de obra
directa y los gastos indirectos de fabricacion que sean apropiables al proceso.

En Productos Terminados se deberd activar aquella produccion en proceso que ha concluido
el mismo y se encuentra en condiciones de ser vendida.

Mercaderias en transito incluird el valor de las mercaderias que ha sido adquirida su
propiedad pero que se encuentran transportandose hacia los depositos de la empresa.

Envases: en esta cuenta se deberdn activar todos aquellos envases que se venden en forma
conjunta con el producto principal (sachets de leche, los tarros de hojalata en el caso de las
conservas, etc.). Los envases que sean de tipo retornable no se incluiran dentro de este rubro.
En la cuenta Repuestos, en el caso de empresas industriales, se deberan activar los repuestos
de maquinarias y herramientas de mantenimiento cuya duracién sea corta. No deberan
incluirse aquellos repuestos que son utilizados en reparaciones poco frecuentes o que son
destinados al reemplazo como ser el caso de un motor de una determinada maquinaria, el cual
deberd incluirse en el rubro Bienes de Uso.

En la cuenta Anticipos a Proveedores para adquisicion de mercaderias deberan incluirse
aquellos adelantos que se han efectuado a los proveedores y que se tomardn a cuenta del

precio definitivo al momento de la compra.

3. Valuacion al momento de la adquisicion.

Los bienes de cambio adquiridos deben valuarse al precio de adquisicion de contado, al cual
se le debera adicionar todos los gastos necesarios para la obtencion de dicho bien (fletes,
seguros, gastos de la funcién de compras, etc.) y se le deberan detraer aquellas bonificaciones
que tengan origen en volimenes de compra, caracteristicas del producto adquirido o calidad

del cliente.



En el caso que la propiedad del bien haya sido adquirida por donacion, trueque o fusion se
considera apropiado asignarles como valor de costo el valor corriente que ese bien tiene a la
fecha de ingreso al patrimonio. Como se vera, la base que debe tomarse es el precio de
adquisicion al contado, es decir que si no fuera posible tomar conocimiento del precio de
contado, éste debera reemplazarse por el valor descontado que se debera pagar en el futuro,
considerando a tal efecto una tasa de interés semejante a aquella que habitualmente paga la

empresa por la obtencion de dinero (componentes financieros implicitos).

4. Registraciones.

4.1 Adquisicion:

La adquisicion de bienes de cambio puede efectuarse de distintas maneras. Esta adquisicion
puede ser: al contado y en efectivo, al contado con cheque de una cuenta corriente de la
empresa, a crédito sin documentar, a crédito en forma documentada, endosando documentos
de terceros en poder de la empresa, etc.

Cualquiera fuera la forma de adquisicion, la cuenta a debitar serd "Mercaderias" o "Compras"
(segun el sistema de determinacion del costo que haya implementado la empresa). Mientras
que la cuenta a acreditar dependera de la forma en que se pacte la operacion pudiendo ser la
cuenta "Caja", "Banco Nacion Cta. Cte.", "Documentos a pagar", "Proveedores",
"Documentos endosados", etc.

En todos los casos deberd considerarse que el débito debe ser efectuado por el precio de
contado y si la operacion es pactada a crédito se debitard, ademas, la cuenta "Intereses
negativos no devengados" ya sea que los componentes financieros sean explicitos en la

operacion o se encuentren en forma implicita.

4.2 Devoluciones:

Las devoluciones de compras implican la situacion inversa a la compra, por lo que en el caso
de efectuar una devolucion de mercaderias que habian sido adquiridas a crédito y aun se
encontraban impagas, deberemos debitar la cuenta "Proveedores" con crédito a la cuenta
"Mercaderias".

Sin embargo si es intencion de la empresa determinar en forma clara qué importe se devuelve
de Mercaderias en cada periodo, podremos efectuar el crédito a la cuenta "Devoluciones de
mercaderias adquiridas" (cuenta de movimiento).

Una vez que, al finalizar el periodo hemos utilizado el dato, deberemos debitar "Devoluciones

de mercaderias adquiridas" con crédito a la cuenta "Mercaderias".



4.3 Mercaderias en transito:

Una operacion bastante comun en el comercio internacional es la adquisicion de mercaderias
con clausula F.O.B., es decir que el comprador adquiere las mercaderias puestas a bordo en el
buque, en puerto de origen y de alli en méas corre con todos los riesgos y gastos.

Al adquirir la mercaderia con clausula F.O.B. y al ser embarcadas del puerto de origen
deberia registrarse un débito a "Mercaderias en transito" con crédito a la cuenta "Proveedores
del exterior" por ejemplo.

Los gastos que se ocasionen en el traslado de esas mercaderias como seguros, fletes, etc.
deben activarse en la cuenta "Mercaderias en transito".

Cuando dichas mercaderias ingresen al deposito de la empresa dejaran de ser en transito por
lo cual deberemos transferir el saldo de la cuenta "Mercaderias en transito" a la cuenta

"Mercaderias" debitando "Mercaderias" y acreditando "Mercaderias en transito".

4.4 Bonificaciones:

Respecto de las bonificaciones, que son quitas en el precio que se efectian generalmente por
voliumenes de compra, las mismas deben disminuir el costo de adquisicion de los Bienes de
Cambio.

Es asi, que si una empresa alcanz6 un determinado volumen de compra en el mes y recibe la
nota de crédito correspondiente por la bonificacion que le ha sido efectuada, debera debitar
por ejemplo la cuenta "Proveedores" (en caso que adeude la mercaderia sin documentar) y
acreditar la cuenta "Mercaderias".

Si la empresa desea conocer el dato de las bonificaciones recibidas en el periodo, podra
utilizar una cuenta de movimiento denominada "Bonificaciéon sobre compras" por lo que el
crédito se efectuara a esta cuenta. Al finalizar el periodo, el saldo de esta cuenta debera
volcarse a la cuenta "Mercaderias" mediante un asiento en el cual es debite "Bonificaciones

sobre compras" y se acredite la cuenta "Mercaderias".

4.5 Actividades industriales:

No se pretende aqui profundizar sobre el tema de costos en empresas industriales, pero si
exponer algunos conceptos y mostrar en forma simple cual es la secuencia de registraciones,
en el libro diario, que se producen en empresas industriales.

Una de las principales clasificaciones de costos industriales es:



1) Costos variables o directos: son aquellos que varian en funcién directa con la produccion
como por ejemplo la materia prima.

2) Costos fijos o indirectos: son aquellos en que incurre la empresa cualquiera sea la cantidad
de bienes producidos, como son: el sueldo del sereno de la fabrica, alquiler de la fabrica, etc.
En los Graficos 1 y 2 se observa el caso de una industria que para el Unico articulo que

produce tiene un costo variable unitario de $ 500 y un costo fijo total de $ 1.000.
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Tal como lo indica Enrique Fowler Newton no todos los costos son fijos o variables ya que
algunos se comportan como fijos hasta alcanzar determinados volimenes de produccion,
luego de los cuales deberan incrementarse y lo haran en forma de escalones en la medida que

vayan alcanzando niveles superiores.



En el grafico siguiente se indica cual seria la funcion del costo total en caso de que

encontremos costos semifijos.
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Existen en doctrina dos corrientes que se inclinan por la activacion de:

Los costos directos unicamente, considerando gastos del ejercicio a los gastos indirectos de
fabricacion.

Los costos directos (materiales, materia prima, mano de obra directa) mas gastos indirectos de
fabricacion apropiables, costeo que se denomina por absorcion.

Esta ultima doctrina es la que tiene mayor consenso y es la posicion que vienen sustentando
las normas contables desde hace algun tiempo y que ha sido plasmada en el Informe N. 13 del
C.E.CyT..

Es asi, que el costo de un bien producido estard dado por la suma de los costos directos
necesarios para su produccion, incluyendo una asignacion de la porcion de los costos
indirectos de produccion que pueden atribuirsele.

Los costos indirectos a distribuir no deben incluir aquellos que estén relacionados con la parte
ociosa de la capacidad total de la planta normalmente utilizada, dado que éstos deberan
imputarse al resultado del periodo.

En el siguiente grafico se puede observar como se podran prorratear los costos indirectos de
fabricacion en funcién de la parte utilizada de la capacidad normalmente empleada de la

planta de produccion.



costo total activable
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v
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Veamos ahora, una vez asumido por nuestra parte que el costeo que debe adoptarse es el por
absorcion, como es la secuencia de registraciones segun los distintos estados en que se van
transformando las materias primas, los materiales, etc. en el transcurso de la produccion.
Cuando las materias primas y los materiales entran en el proceso productivo debera efectuarse
un débito a la cuenta "Produccién en proceso" con el crédito respectivo a las cuentas
"Materias primas" y "Materiales".

En el caso de la mano de obra directa la cuenta a debitar no serd la cuenta de gastos "Sueldos
y Jornales" sino que como esta erogacion debe incidir en el costo de los bienes producidos,
debitaremos "Produccion en proceso" con crédito a las cuentas de pasivo que originan el
devengamiento de los sueldos.

Respecto a los gastos indirectos de fabricacion incurridos, éstos se iran registrando con débito
a la cuenta "Gastos de fabricacion" y crédito a la cuenta que corresponda segiin se hayan
pagado o se adeuden.

Una vez que los gastos de fabricacion han sido prorrateados, debera activarse la parte
correspondiente a la capacidad empleada de la planta en la cuenta "Produccion en proceso",
por lo cual se debera registrar un débito en la cuenta "Producciéon en proceso" con crédito a la

cuenta "Gastos de fabricacion".



Terminado el proceso productivo y encontrdndose ya los bienes en condiciones de ser
vendidos, el saldo de la cuenta "Produccion en proceso" deberd transferirse a la cuenta

"Productos Terminados" debitando esta ultima y acreditando "Produccion en proceso".

4.6 Ventas de Bienes de Cambio:

Las ventas de bienes de cambio pueden ser pactadas de acuerdo a distintas modalidades.
Pueden ser ventas efectuadas al contado o a crédito, las cuales a su vez pueden ser
documentadas o sin documentar.

La cuenta a debitar dependera de la forma en que se haya instrumentado la operacién, es
decir, que podré ser: "Caja", "Documentos a cobrar", "Deudores por Ventas", etc., mientras
que la cuenta a acreditar serd "Ventas" la cual podra llevar algin aditamento si la informacion
que se requiere es por distintas secciones o correspondientes a distintas sucursales o
combinaciones de ambas, etc.

En todos los casos debera considerarse que el crédito a la cuenta ventas debe ser efectuado
por el precio de contado y si la operacion se ha pactado a crédito se acreditard la cuenta
"Intereses positivos no devengados" ya sea que los componentes financieros se encuentren
explicitados en la operacion o implicitos en ella.

Luego de esta registracion deberia procederse, con el fin de aparear los costos a los ingresos, a
realizar el asiento de determinacion del costo de venta, lo que no es siempre posible en este

momento, ya que ello depende del sistema adoptado para la determinacion del costo.

4.7 Devoluciones de ventas:

El caso de las devoluciones de ventas tiene un tratamiento opuesto a las devoluciones de
compra. Una devoluciéon de venta implica la operacion contraria a la venta y si el importe aun
no ha sido cobrado y se encuentra sin documentar, se debera remitir una nota de crédito al
cliente procediendo a registrarse un débito a la cuenta "Ventas" con un crédito en la cuenta
"Deudores por Ventas".

También podria ser que la empresa requiera la informacion del total de devoluciones que
efectian los clientes en un periodo de tiempo, para lo cual tendremos la alternativa de utilizar
la cuenta de movimiento "Devoluciones de Ventas" en lugar de la cuenta "Ventas"; su saldo
tal como lo hemos visto anteriormente debera transferirse al cierre del periodo a la cuenta

"Ventas" debitando "Ventas" y acreditando "Devoluciones de Ventas".



4.8 Bonificaciones sobre Ventas:

El tratamiento de las bonificaciones sobre ventas es opuesto a lo ya visto en bonificaciones
sobre compras y constituye una disminucién en los montos de ventas del periodo.

Como ya hemos visto, el procedimiento de registraciéon puede ser con débito a la cuenta
"Ventas" o a través de la cuenta "Bonificaciones sobre ventas" que en definitiva deberd

detraerse de la cuenta "Ventas".

5. Sistemas de determinacion del costo.
Sea cual fuere el criterio para la valuacion de las existencias y de las salidas de mercaderias
(costo histérico o valores corrientes), para la determinacion del costo de ventas pueden

aplicarse distintos sistemas.

Los sistemas de determinacion de costo que vamos a considerar son los siguientes:
1) Inventario permanente.
2) Inventario periddico.

3) Método de la ganancia bruta.

5.1 Inventario Permanente:

El sistema de inventario permanente es aquel en el que por medio de fichas de stock o equipos
de procesamiento de datos, se cuenta en forma permanente con el stock de mercaderias
medido en unidades y en valores.

Implementando este sistema la empresa puede contar permanentemente con la informacion de
cuantas unidades posee de cada articulo, asi como también cudl es el valor asignado a esas
unidades.

Mediante este sistema se debe abrir una ficha de stock para cada articulo que comercialice la
empresa, operando estas fichas como submayores, razon por la cual la suma de los saldos de
estas fichas debera ser coincidente con el saldo de la cuenta "Mercaderias".

Este sistema que es bastante mas costoso de implementar que los que veremos mas adelante,
trae aparejado como beneficio que ademds de tener conocimiento permanente de las
existencias en unidades y en valores, podemos proceder a determinar el costo de venta en el
mismo momento en que ésta se realiza.

Las cuentas que se utilizan en este esquema de registracion son basicamente Mercaderias,

Ventas y Costo de Mercaderias Vendidas.



Reiteraremos que el valor de las mercaderias cuando ingresan al patrimonio debe ser siempre
el valor de contado.

Por las compras se debera debitar la cuenta "Mercaderias" con crédito a la cuenta respectiva
segun la forma en que se haya pactado la operacion.

En las ventas se debitard la cuenta que corresponda segiin como se pactd la operacion y se
acreditara la cuenta "Ventas" (por su valor de contado), inmediatamente se recurrird a las
fichas de stock de las cuales surgira cuanto es el costo de la mercaderia que ha sido vendida
(sacrificio econdmico realizado para obtener el ingreso por ventas). Una vez obtenido dicho
valor, se realizara el asiento correspondiente debitando la cuenta "Costo de Mercaderias
Vendidas" con crédito a la cuenta "Mercaderias".

En este sistema, cada vez que se adquieran mercaderias deberan registrarse las mismas en las
fichas de stock al igual que las bajas producidas, ya sea por ventas u otros factores. De esta
manera, el saldo de la cuenta "Mercaderias" estard indicando permanentemente cuanto es la
existencia de mercaderias y al cierre del ejercicio no se deberd trabajar en la determinacion
del costo de ventas dado que el mismo se habra ido registrando cada vez que se produjo una
venta.

Lo tnico que quedaria para efectuar al cierre del periodo, serian las tareas de control (que
deben ser permanentes) respecto a verificar todas las operaciones, que el inventario fisico

coincida con los saldos que tienen cada una de las fichas.

5.2 Inventario Periodico:

Este sistema es bastante utilizado por empresas pequefias que no pueden acceder a un sistema
de inventario permanente como consecuencia de su costo de implementacion.

En este sistema, no se lleva inventario permanente, por lo cual cada vez que la empresa
realiza una venta no es posible registrar el costo de la misma. Es asi que el costo de las
mercaderias vendidas se determina periddicamente, haciéndose necesario efectuar un

inventario fisico y una vez valuado el mismo aplicar la siguiente férmula:

Existencia Inicial + Compras del periodo - Existencia Final = Costo de Mercaderias Vendidas

Como se podra apreciar en esta formula, los dos primeros términos indican la mercaderia que
se tenia al inicio del periodo y la que se ha adquirido, por lo que si a ésto le restamos la
existencia al finalizar el periodo obtendremos el valor de la mercaderia que ya no tenemos, de

lo que se desprenderia que la mercaderia que ya no tenemos es la que hemos vendido.



Si se razona sobra este concepto, veremos que en este sistema se imputa como Costo de las
Mercaderias Vendidas elementos que en realidad no son costos, dado que toda empresa suele
tener mermas, roturas, robos, siniestros, etc. que si no son detectados en forma puntual seran
computados como "Costo de Mercaderias Vendidas".

Una vez considerados los defectos del sistema, debemos evaluar la rentabilidad de la
informacion que se obtiene, es decir, que el costo de obtenerla no supere el beneficio que la
misma pueda suministrar.

Las registraciones que se efectuan tienen relacion con la formula para la obtencion del Costo
de Mercaderias Vendidas.

Cada vez que la empresa realiza una venta, la misma se registrard igual que en el sistema de
inventario permanente, pero la diferencia estara dada en que, implementado este sistema, no
se podra registrar el Costo de Mercaderias Vendidas en ese momento.

En el caso de compras, en lugar de debitar la cuenta "Mercaderias" se utilizara la cuenta de
movimiento "Compras", la cual ird acumulando los importes de adquisiciones efectuadas en el
periodo.

Al cierre del periodo se debera determinar cudl es el costo de venta y los datos se obtendran
de los siguientes elementos:

Existencia inicial: del saldo de la cuenta Mercaderias que quedo cargado al inicio del periodo
con la existencia final del periodo anterior.

Compras: del saldo del mayor de la cuenta de movimiento Compras. Existencia final: del
inventario fisico valorizado.

Asi, producido el cierre del periodo se debera transferir, una vez utilizado, el saldo de la
cuenta Compras a la cuenta Mercaderias mediante un débito a la cuenta "Mercaderias" con un

crédito a la cuenta "Compras".

Seguidamente se debera registrar el Costo de Mercaderias Vendidas del periodo con débito a
la cuenta "Costo de Mercaderias Vendidas" y crédito a la cuenta "Mercaderias", por el
importe que se obtenga como resultado de la aplicacion de la formula.

De esta manera el saldo de la cuenta Mercaderias quedara valuado al valor de la existencia al

cierre.

En el esquema de mayores de la cuenta Mercaderias, Compras v Costo de Mercaderias
Vendidas que se exponen a continuacion surge cual es la justificacion de que el saldo de la

cuenta Mercaderias al finalizar el periodo refleje la existencia final del mismo.
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Como podra observarse si en la formula de determinacion del costo de ventas efectuamos
cambio de miembros podemos decir que: E.I. + C. - CM.V. =E.F.

Esto es precisamente lo que ha ocurrido en la cuenta Mercaderias; la misma tiene un débito
correspondiente a la E.I., se ha registrado también en el debe el total de Compras y en el
haber, es decir disminuyendo su saldo, se ha computado un valor idéntico al Costo de
Mercaderias Vendidas; de esta manera el saldo de la cuenta Mercaderias tiene que estar

reflejando el valor de la existencia final.

5.3 Método de la Ganancia Bruta:

Otro método que también puede ser utilizado para determinar el Costo de Mercaderias
Vendidas es aquél basado en el margen de la ganancia bruta, que se aplica sobre el costo de
adquisicion para determinar el precio de venta. Si una empresa recarga un 25% sobre el precio
de costo, por cada $ 125 vendidos la empresa obtiene una ganancia bruta de $ 25, es decir que
por cada $ 100 vendidos obtiene una ganancia bruta de $ 20, por lo que si $ 20 es ganancia

bruta $ 80 sera el costo de venta.

Venta $ 125 Ganancia Bruta $ 25

Ventas $ 100 ———— Ganancia Bruta X = (100 x 25) / 125 =$ 20 ® Costo de Venta $ 80

El costo de venta estard dado entonces por el precio de venta multiplicado por 0,80.

Otra forma consistiria en valuar la existencia final a precio de venta y multiplicarla por 0,80,
de esta forma obtendriamos la existencia final valuada a precio de costo. Una vez que
contamos con el dato de la existencia final podremos aplicar la formula de: E.I. + C - E.F. =

C.M.V. del periodo.



Este método tiene algunas complicaciones, que entre otras son:

a) Que las empresas no cuentan con un mismo margen de ganancia bruta para todos sus
productos, por lo cual habria que efectuar un calculo separado para cada tipo de producto, o
en su defecto tratar de determinar un porcentaje de ganancia bruta que responda a un
promedio ponderado.

b) En economias inestables es muy normal que los porcentajes de ganancias brutas no sean
uniformes a través del tiempo, lo cual traeria aparejadas serias dificultades para considerar
que los datos que surjan de este método sean confiables.

c¢) Cuando se utiliza la formula para determinar el costo, como el costo surge a partir del dato
del inventario fisico valorizado podemos encontrar que han sido incluidos en el mismo
conceptos extrafios al costo de ventas.

d) También es muy probable que ocurra, a partir de valuar la existencia final a precio de venta
y tomando en consideracion el porcentaje de ganancia bruta a esa época, que dentro del costo

de ventas se incluyan resultados por tenencia.

6. Métodos basados en el costo para valuar las salidas y existencias de bienes de cambio.
Los métodos que se veran a continuacion son aplicables a los casos en que se ha adoptado
para valuar los bienes de cambio el criterio de costo historico.

Algunos de estos métodos son utilizados para valuar la existencia final cuando el costo se
determina a través de un inventario periddico, pero si se lleva inventario permanente ademas
de ser la base para la valuacion de la existencia final se constituye en la metodologia para
determinar los costos atribuibles a las unidades que han sido vendidas (en empresas
comerciales, lo que es también aplicable para ir imputando los costos de las materias primas
consumidas en el proceso productivo). Los métodos que analizaremos en los siguientes
renglones son:

a) P.E.P.S. (primero entrado, primero salido) o F.L.LF.O.

b) U.E.P.S. (ultimo entrado, primero salido) o L.I.F.O.

c¢) Precio Promedio Ponderado.

d) Identificacion especifica.

Como hemos visto cuando la empresa lleva el sistema de inventario permanente se deben

utilizar fichas de stock o sistema de procesamiento de datos, elementos de los cuales debe



surgir cudl es el costo de cada venta; pero para determinar cudl es el costo de cada venta hay

que seguir alguna metodologia y éstas precisamente son las que nos proponemos analizar.

6.1 Método P.E.P.S. (primero entrado, primero salido):

En este método se considera que las mercaderias que se venden (o entran en el proceso
productivo) son las mas antiguas.

Esto no significa que realmente se estén entregando las mercaderias mas antiguas, sino que es
la forma de asignar el valor del costo de la mercaderia que se estd vendiendo, es decir, es un
método para imputar el costo.

Por aplicacion de este método, las mercaderias que salen del patrimonio son las mas antiguas,
la existencia que posee la empresa quedara valuada al costo de las mercaderias mas nuevas.
Quienes sefialan que debe utilizarse este método indican que la forma de imputacion sigue el
flujo logico de los bienes, dado que toda empresa por cuestiones de un eficiente manejo de
stock se desprende primero de las mercaderias mas antiguas.

Desarrollaremos a continuacion un caso donde existe un solo articulo, el "A" donde todas las
compras y ventas se efectuan al contado.

En el mismo se trabajara con la ficha de stock y el libro Diario.

Este mismo caso sera utilizado para desarrollar el método U.E.P.S. y el método del P.P.P..
Los datos del caso son los siguientes:

1. Se adquieren 100 unidades del art. "A" a $ 10 c/u.

2. Se adquieren 500 unidades del art. "A" a $ 11 c/u.

3. Se venden 200 unidades del art. "A" a $ 20 c/u.

4. Se adquieren 100 unidades del art. "A" a $ 12 c/u.

5. Se adquieren 50 unidades del art. "A" a $ 10 c/u.

6. Se venden 520 unidades del art. "A" a $ 20 c/u.

F. | cCoMPRO UNIDADES IMPORTES 1 2 3
BANTE E S |sALDO| D H | SALDO

1 |FNew 100 100/  1.000 1.000| 100 X 10

g | e 500 600/ 5500 6500 100X 10| 500X 11

"I i 200| 400 2100| 4.400| 400X 11

g | P 100 500/ 1.200 5600 400X 11| 100X 12

g | res 50 550, 500 6100 400X 11| 100X12| 50X 10
g | e 520 30 5800| 300] 30X10




Mercaderias a caja 1.000 1.000

. . 5.500
Mercaderias a caja 5500

Caja a ventas 4.000
4.000

Costo de merc. vendidas a mercaderias 2.100
2.100

Mercaderias a caja 1.200
1.200

Mercaderias a caja 500
500

Caja a ventas 10.400
10.400

Costo de merc. vendidas a mercaderias 5.800
5.800

6.2 Método U.E.P.S. (ultimo entrado, primero salido):

Este método consiste en determinar el costo de las mercaderias vendidas asignandoles el de
las ultimas entradas. De esta manera la existencia quedara valuada al costo de las mercaderias
mas antiguas.

Los que sustentan este método indican que las empresas trabajan con una existencia base y
que la misma debe ser mantenida a su costo original; por otro lado, consideran que con este
método obtienen una solucion parcial a los efectos distorsionantes que causa la inflacién sobre
la contabilidad. Esto causaria un mayor acercamiento del costo a la realidad pero por otra
parte estariamos subvaluando la existencia final y para nada se estaria en importes medidos en
moneda de cierre.

Sin embargo, este tipo de observaciones no tiene sentido dado que no es concebible una

contabilidad que se exprese en moneda heterogénea.

Presentaremos a continuacion el desarrollo del caso practico con las referencias utilizadas

cuando fue considerado el método P.E.P.S.



F. | COMPRO UNIDADES IMPORTES 1 2 3 4
BANTE E S SALDO |D H | SALDO

ilEk 100 100| 1.000 1.000| 100 x 10

i [Frelsss 500 600| 5.500 6.500| 100 x 10| 500 x 11

g, [Pl 200 400 2200(4300 | 100x 10| 300x11

g |FNoo. 100 500| 1.200 5500 100x 10| 300x11| 100x 12

0 s 50 550| 500 6.000| 100 x 10| 300x 11| 100x12| 5010

g [Peblee 520 30 5700/  300| 30x10

En ente caso no se han efectuado los asientos del libro diario por considerarse innecesarios,
dado que la unica variacion que tendrdn con respecto a los efectuados en el caso anterior
estara dada en el valor del costo de venta, como consecuencia de estar utilizando otro método

de imputacion para la determinacion del mismo.

6.3. Método P.P.P. (precio promedio ponderado):

Este método consiste en asignar a la salida de mercaderias el costo promedio ponderado de las
unidades en existencia.

Este se obtendra de dividir el importe del saldo con el total de unidades en existencia.

Como se puede observar el Precio Promedio Ponderado debera ser calculado cada vez que se
produce una adquisicion de mercaderias.

Este método es utilizado como consecuencia de que el calculo del costo de venta es bastante
mas simple que los otros dos métodos ya analizados.

A continuacién desarrollaremos la ficha de stock en base a las referencias dadas en el caso

que venimos desarrollando.

F. |compro UNIDADES IMPORTES PPP.
BANTE E s |sAawo| D H | SALDO
1 |F.N... 100 100|  1.000 1.000 10,00
g | BN 500 600| 5500 6.500 10,83
3 |FN... 200| 400 2166| 4.334 10,84
4 |FNe 100 500 1.200 5.534 11,07
5 |F-No 50 550/ 500 6.034 10,97
g | Pl 520 30 5704| 330 11,00




6.4 Método de la Identificacion Especifica:

Como se ha podido advertir, en los otros métodos no se tiene en cuenta cudl es la unidad
especifica que se estd enajenando sino, que cualquiera sea la unidad que se enajena nosotros
consideraremos que el costo es el correspondiente a las més antiguas o a las mas nuevas.

En este método se debe asignar a la salida de mercaderias el costo que realmente tuvo el bien
que estamos vendiendo. Este método es poco utilizado por la complejidad de su
implementacion.

Como hay que identificar perfectamente el articulo que se vende, se suele recurrir a asignarle
codigos que se pegan a los articulos en stock; este codigo estara formado por ejemplo por el
valor del costo multiplicado por siete; cuando la empresa efectiie la venta, en la factura
ademas de consignar el precio de venta mul- tiplicado por la cantidad de unidades vendidas,
debera consignar el cddigo del producto y en la copia que queda para la empresa asignar una
columna para anotar el producto proveniente de multiplicar el codigo por las cantidades
vendidas.

Asi al final de la factura ademas de obtener el precio de venta podremos obtener el total de la
otra columna que sin duda, si lo dividimos por siete nos estara dando el costo de los productos
que hemos vendido.

Entonces para determinar el costo de un producto, se puede hacer multiplicaindolo por
cualquier nimero y luego aplicar la operacion inversa, es decir la division o determinar el
codigo por ejemplo dividido el costo por un numero determinado y luego multiplicando la
suma de los codigos por el mismo numero.

Otros métodos son por ejemplo el H.I.LF.O. que consiste en asignar al costo de mercaderias
vendidas el importe del costo més alto, es decir, lo entrado mas alto lo salido primero, o el
N.LF.0. que consiste en imputar al costo el valor que corresponderia al costo de reposicion
(este método no corresponde ser aplicado si se sigue el criterio de valuacion al costo, teniendo

aplicacion si el criterio de valuacion fuera el de valores corrientes).

7. Determinacion del costo de ventas y valuacion de existencia a valores corrientes.

Todo lo visto hasta ahora ha sido enfocado tomando en consideraciéon que el criterio de
valuacion es el de costo historico, lo cual esta de conformidad con lo establecido por los
P.C.G.A. emanados de la VII Asamblea Nacional de Graduados de Ciencias Econdémicas de
1.969.

Actualmente este criterio va siendo dejado de lado y la doctrina en general apunta a la

adopcion del criterio de valuacion a valores corrientes.



Con este criterio se pretende acercar la Contabilidad al concepto econdomico de riqueza y

beneficio.

Podemos definir a un valor corriente como el valor de cotizacion actual en el mercado,
siempre que éste retna las condiciones de universalidad, frecuencia en las operaciones y
facilidad de acceso. Este criterio deja de lado el tradicional principio de realizacion con lo
cual ademas de reconocer los resultados transaccionales y por tenencia negativos (los que son
reconocidos por el criterio de valuacion al costo) también reconoce los resultados por tenencia
positivos.

Los resultados por tenencia son generados por el mantenimiento de ciertos activos y pasivos y
se producen como consecuencia de una variacion en el precio de los mismos provocada por
cuestiones de mercado. Debemos recordar que en el curso de Contabilidad I estamos
considerando como supuesto una inflacion igual a cero.

Si la empresa decidiera obtener la informacion de los resultados por tenencia producidos por
los bienes de cambio (vendidos y en existencia) podria hacerlo en forma simple utilizando la

siguiente formula:

RT.=Y VS+EF-(EI+) C)

R.T. =resultado por tenencia. EI = existencia inicial.

C = compras del periodo.

VS = valores corrientes de las salidas en el periodo (costos de venta a valores corrientes del
momento de la venta).

EF = existencia final del periodo a valores corrientes.

Esta formula se fundamenta en que si a los bienes que la empresa ha vendido valuados a
valores corrientes al momento de la venta, le sumamos la existencia final valuada a valores
corrientes y a ésto le restamos dos elementos, uno que esta a valores de inicio del ejercicio y
el otro a valores de entrada al patrimonio, sin duda que esto dara como resultado el producido
por la tenencia de los bienes de cambio, tanto de los que han sido vendidos como de los que
se encuentran en existencia.

Por otra parte, si a valores de costo: EI + C - EF = Costo de Ventas; entonces: EI + C=CV +

EF, si el primer miembro se toma a valores de costo y el segundo a valores corrientes



seguramente la igualdad no se dard y por supuesto la diferencia estara dada por el resultado
por tenencia.

Para poder llevar adelante el sistema propuesto, la determinacion del costo de mercaderias
vendidas debe practicarse cada vez que se realice una venta, por lo que para determinar el
costo de ventas a valores corrientes podria utilizarse listas de precios de proveedores (de
contado) o mas sencillo ain y aceptando un razonable grado de desvio, la determinacion de
coeficientes para las distintas lineas de producto y para cada mes, que aplicado sobre los

precios de venta nos estaria determinando el costo de reposicion.

8. Control de stock. inventario.

El control de stock se refiere a la implementacion de medidas para proteger los bienes de
cambio y las registraciones de los mismos con el fin de evitar pérdidas por errores, descuidos
o fraudes.

Para implementar un sistema de control de stock es necesario tener en cuenta algunas
consideraciones que entre otras podemos enunciar:

a) Departamentos separados de almacenamiento, despacho y contabilidad.

b) Separacion del manejo de mercaderias con el de la cobranza por ventas.

c) Depositos bajo llave designando una persona responsable.

d) Preparacion cuidadosa de las tareas de inventario.

e) Registros de inventarios permanentes por lo menos en unidades.

Solo pueden detectarse con claridad faltantes, mermas o errores cuando se llevan registros de
inventarios permanentes.

Inventario es el recuento o verificacion realizado directamente de los elementos o
componentes de los bienes de cambio en este caso.

Estos inventarios pueden clasificarse, seglin la oportunidad en que se realicen, en:

a) Inventario de constitucion.

b) Inventario de ejercicio.

c¢) Inventario de finalizacion o disolucion.

y segln el procedimiento contable para determinacion del costo en:

a) Inventario periodico.

b) Inventario permanente.



Para su correcta confeccion requiere de ciertas técnicas donde sobresalen las siguientes:

a) La supervision y realizacion debe efectuarse por persona independiente de las que
custodian y mantienen los registros de los bienes.

b) El personal afectado debe instruirse por escrito.

c¢) Se debe supervisar el cumplimiento de las instrucciones.

d) Se deben utilizar tarjetas pre-numeradas.

e) Se debe controlar la correlatividad numérica de las tarjetas.

f) Se debe practicar dos veces el recuento por equipos diferentes.

g) Se debe practicar pruebas de que se ha incluido todo.

h) Se debe realizar perfectamente el corte.

1) Se deben recontar las existencias en poder de terceros.

9. Valuacion al cierre.

La valuacion al cierre la consideraremos en base a:
a) P.C.G.A. tradicionales.

b) Valores corrientes.

c) Normas contables vigentes.

9.1 Criterio tradicional de valuacion:

Los P.C.G.A. tradicionales toman como criterio general para la valuacién de bienes de cambio
el valor de costo, o sea, el valor por el que el bien ingresa al patrimonio, el cual debera ser
reducido cuando el valor de plaza sea inferior al mismo, salvo que esta variacion sea
accidental o de un monto poco significativo.

Excepcionalmente y donde no se pueda establecer tradicionalmente el costo se podran valuar
considerando los precios de plaza.

Desde el punto de vista tradicional se considera costo de adquisicion al precio de contado o
precio financiado facturado menos los descuentos comerciales mas todos aquellos gastos
necesarios hasta poner las mercaderias en deposito.

Es de hacer notar que segun los P.C.G.A. tradicionales de la 7ma. Asamblea Nacional de
Graduados en Ciencias Econdmicas se activan los componentes financieros implicitos, lo cual
con el tiempo se ha considerado erroneo procediéndose a su segregacion.

En empresas industriales el costo que hay que tomar es en base al costeo integral o por
absorcion, es decir, tomando en consideracion la materia prima mas mano de obra mas gastos

indirectos de fabricacion imputables al costo.



9.2 Criterio de valuacion a valores corrientes:

En el criterio de valuacion a valores corrientes, en general, se debe valuar al costo de
reposicion o reproduccion a la fecha a que se refiere la valuacion. Solo en caso de dificultad o
imposibilidad de obtener estos valores se admite valuar al costo original.

El valor determinado no podra superar el valor neto de realizacion (diferencia entre precio de
venta al contado y los costos adicionales directos que se generaran hasta su comercializacion).
Cuando se trata de bienes fungibles con mercado transparente y que pueden ser
comercializados sin esfuerzos significativos de venta se valuaran al valor de realizacion en el
mercado al que normalmente accede al ente.

Respecto a los bienes producidos o construidos con un proceso de produccidon o construccion
que se prolongue en el tiempo y no requiera esfuerzo de comercializacion, se valuaran al

costo original més una

proporcion de la ganancia atribuible a la operacion total calculada razonablemente v en
funcién del grado de avance de la produccion o construccion (producciones o construcciones
bajo un contrato), el valor asi determinado no podra superar el valor neto de realizacion.

Bajo este criterio se considera costo de adquisicion al precio de contado del bien mas los
gastos necesarios para la adquisicion y control de calidad.

Respecto a los bienes que estan en proceso de industrializacién o que ya han culminado el
mismo, se debe valuar a los costos corrientes de sus insumos incluyendo la porcion de los
costos indirectos de produccion atribuibles. Como vemos aqui también se adopta el costeo
integral o por absorcion pero en lugar de basarse en los elementos valuados al costo se toman

valuados a valores corrientes.

9.3 Normas contables vigentes.:

Segin R.T. 17:

en general: costo de reposicion, suceddneamente costo historico.

fungibles, con mercado transparente y comercializables sin esfuerzo de venta: v.n.r.

sobre los que se recibid anticipos que fijan precio que aseguran la ganancia: v.n.r.

en producciéon o construccion mediante un proceso prolongado y se hayan recibido anticipos
que fijan precio + ganancia asegurada + capacidad de finalizar la obra: v.n.r. proporcionado al
grado de avance y proceso de generacion de resultado no se dan las caracteristicas punto

anterior: costo de reposicion a igual grado de avance



10. Exposicion.

los bienes de cambio deben exponerse de conformidad con lo establecido en las r,t. n. 8 y n. 9
de la fa.c.p.c.e.

se deben ubicar en el estado de situacion patrimonial clasificandolos en corriente y no
corrientes, segin se espere se conviertan en dinero o su equivalente en el plazo de un afio
computado desde la fecha de cierre del periodo a que se refieren los estados contables.

por otra parte tendran intervencion en el anexo de "resultados de las ventas por actividades".
en informacion complementaria a los estados contables debera efectuarse la descripcion de la
naturaleza de los activos que integran el rubro (ej. materias primas, produccioén en proceso,
productos terminados, anticipos a proveedores de bienes de cambio). se deberd exponer el
criterio y los métodos utilizados para la valuacién de los bienes de cambio indicando si los
mismos han sido aplicados uniformemente. ademas, deberd exponerse en la informacion
complementaria si sobre estos bienes pesa algin gravamen y en caso que asi sea, debera
hacerse referencia a las obligaciones que garantiza.

por ultimo, deberan exponerse los hechos ocurridos entre el cierre del periodo y la fecha de
aprobacion de los estados contables por parte de los administradores del ente que no deban ser
motivo de ajustes a los estados contables pero que afecten o puedan afectar significativamente
la situacion patrimonial del ente, su rentabilidad o la evolucion del capital corriente (p.ej. que
a los dos meses de cierre del ejercicio se haya cerrado la importacion de alguna materia prima

importante o se haya perdido el stock como consecuencia de una inundacion, etc.).

octubre de 1.988 (actualizado a diciembre de 2007)



